Hessische Mannschaftsmeisterschaften 2016
Praktikerklasse 1 
100 – 205 Silben
steigend um je 15 Silben je Minute





Übertragungszeit:
80 Minuten

Umsatzrückgang bei Herrenbekleidung
Anzugeben: Herrenanzüge (1.); Einzelhandelskette Altmeier und Vogel (2.); Außendienstpersonal (3.); Außendienstorganisation,  Regionen (4.); Sachsen-Anhalt und Berlin, Auflistung (6.);, modische, Software Kommunikationswege, online (7.); Informationsveranstaltung (8.)
Probeansage



Die Umsätze sind insbesondere bei Herrenanzügen 
zurückgegangen. Wir sind den Gründen nachgegangen. 
Die Konkurrenz









¼ 

einer Einzelhandelskette macht sich im norddeutschen 
Raum außerordentlich bemerkbar. Unsere Leistungsfähigkeit reicht

½ 

nicht aus, um den Wettbewerb mit der Konkurrenz zu bestehen. 
Die Zahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im Außendienst


¾ 

in unseren Niederlassungen ist zu erhöhen. Die Besuche haben 
in kürzeren Abständen zu erfolgen.





1 Min. 130
Für die Herrenabteilung muss besser geworben werden.

☺
☺
☺
-
-
-
☺
☺
☺

Ansage

Sehr geehrte Damen und Herren, aus dem beigefügten 
Schreiben können Sie ersehen, dass bei





¼ 
allen Einzelhändlern die Umsätze im letzten Halbjahr 
erheblich zurückgegangen sind. Dieser





½ 
Umsatzrückgang betrifft vor allem die Herrenbekleidung, 
insbesondere Herrenanzüge.


 




¾ 
2
Bei den Damen haben sich die Umsätze im Großen und Ganzen 
nicht verändert. Der Umsatzrückgang






1./100
in der Herrenbekleidung bereitet uns große Sorgen. 
Selbstverständlich sind wir den Gründen nachgegangen. Nach


¼ 
mehrwöchigen Untersuchungen können wir Ihnen Folgendes 
berichten: 1. Die große Konkurrenz der





½ 
Einzelhandelskette Altmeier und Vogel macht sich im norddeutschen 
Raum außerordentlich bemerkbar. Wesentlicher 




¾ 
Grund dafür ist die hervorragende Vertriebsorganisation 
dieses Unternehmens. In Norddeutschland





2./115
sind allein acht Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im Außendienst 
beschäftigt, die in regelmäßigen Abständen sämtliche



¼ 
Einzelhandelskunden in den großen Städten besuchen. 
Auf diese Weise kommen beträchtliche Aufträge herein.



½ 
Auch alle kleinen Verkaufsgebiete werden von gut ausgebildetem Außendienstpersonal bereist. 2. Die Leistungsfähigkeit



¾ 
unserer Einkaufsgesellschaft reicht nicht aus, um den Wettbewerb 
mit der Konkurrenz bestehen zu können. Deshalb




3./130
ist es unbedingt erforderlich, unsere Außendienstorganisation 
weiter auszubauen. Die Zahl der Mitarbeiterinnen und



¼ 
Mitarbeiter im Außendienst muss zuerst bei unseren 
Niederlassungen erhöht werden. Auch muss die 
Anzahl der Besuche in kürzeren






½ 
Abständen erfolgen. Auf keinen Fall dürfen die 
Einzelhandelsgeschäfte in kleineren Regionen 
vergessen werden. Wir gehen 







¾ 
3

davon aus, dass Sie uns geeignete Damen und Herren 
empfehlen können, die im Außendienst tätig sein möchten, 
um unser Unternehmen








4./145
zu unterstützen. Mit unseren hochwertigen Artikeln 
sollte ein erfolgreicher Verkauf möglich sein. Wir werden 
Ihre Empfehlungen übernehmen






¼ 
und Ihnen keinerlei Vorschriften über den Einsatz neuer 
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im Außendienst 
machen. 3. Für unsere








½ 
Herrenabteilung muss besser geworben werden; denn 
noch nicht allen Interessenten sind die Vorzüge unserer 
Herrenbekleidung bekannt. Ihre






¾ 
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter müssen also in erster Linie 
alle Geschäftsinhaber auf diese Vorzüge ansprechen. 
Um die Niederlassungen








5./160
und die im Außendienst beschäftigten Mitarbeiter bei der 
Werbung zu unterstützen, werden wir in den nächsten Tagen 
neues Werbematerial herausbringen,





¼ 
in dem alle Modelle eingehend beschrieben werden. Sie 
erhalten die Kataloge und Preislisten Anfang nächsten Monats. 
Wir bitten Sie dann um Weiterleitung






½ 
an Ihre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im Außendienst 
sowie an alle Zweigniederlassungen im norddeutschen Raum.
 Insbesondere sollten Sie die Neukunden in





¾ 
Sachsen-Anhalt und Berlin ausreichend mit Werbematerial 
unterstützen. 4. Mit gleicher Post erhalten Sie eine Auflistung 
von Sonderangeboten.








6./175
Einige Herrenmäntel und modische Damenmäntel sind 
im Preis erheblich gesenkt worden. Näheres entnehmen Sie bitte der 
Aufstellung, die ab dem ersten nächsten Monats gilt.



¼ 
4

Bei einigen Modellen sind die Preise besonders stark gesenkt 
worden, um Ihnen einen weiteren Anreiz für den Verkauf 
unserer Artikel zu geben. Dadurch erhalten





¼ 
Sie und Ihre Zweigstellen wesentliche Wettbewerbsvorteile, 
die Sie sicherlich nutzen werden. 5. Wir wollen die 
Kommunikationswege verkürzen. Ab sofort kann Ihr



½ 
Geschäft online mit unserem Unternehmen verbunden werden, 
wenn Sie dies wünschen. Beim Einsatz unserer neuen Software 
können Sie sofort am Bildschirm erkennen, ob der




7./190
gewünschte Artikel auf Lager ist, nachgeliefert werden kann oder 
bereits ausverkauft ist. Unsere norddeutschen Geschäftspartner 
werden wir demnächst zu einer Informationsveranstaltung


¼ 
einladen. Heute möchten wir von Ihnen wissen, ob Sie eine Wochenendveranstaltung vorziehen oder lieber an einem Tag 
von morgens bis abends in unser neues Bestellsystem eingeführt

½ 
werden wollen. Diese Informationsveranstaltung ist selbst-

verständlich für Sie vollkommen kostenlos, lediglich die 
Anreisekosten gehen zu Ihren Lasten. Sollten Sie es allerdings


¾ 
vorziehen, dass wir Sie in Ihrem Hause mit der Neuerung 
vertraut machen, müssen wir leider die uns entstandenen 
Selbstkosten zusätzlich in Rechnung stellen. 
Mit freundlichen Grüßen Anlagen






8./205

Beginn der 4. Minute: Deshalb/ist es unbedingt erforderlich

